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「成長戦略としての上場」
特集号

受講特典

参加者全員に
会場にて贈呈します。

基本講義

執行役員
中須 悟

常務執行役 営業部長
加來 英彦 氏

証券会員制法人
福岡証券取引所

株式会社
タナベコンサルティング

福岡証券
取引所講義

福岡証券取引所がFukuoka PRO Market（FPM）を開設して1年が経過しました。
PRO Marketへの上場は中小企業が中堅企業へ進化し、更なる成長を遂げてゆくステップとして
有効な戦略オプションになります。PRO Marketの経営戦略上のメリットは以下の点に集約できます。

他方、地域の中堅・中小企業にとってPRO Marketの認知度はまだ低く、
あるいは正しく伝わっていないという面も否めません。
本講座では、PRO Market上場をゴールとして位置づけることなく、
経営環境が厳しい時代にも、持続的に成長するための突破口になるという考え方の下に、
その戦略シナリオや具体的内容を成功事例に即してお伝えします。

代表取締役社長
斉藤 政美 氏

株式会社光貴

ゲスト
企業講義

公認会計士
吉田 圭佑 氏

監査法人アヴァンティア

IPO
サポーター
講義

PRO Market
地域企業の成長に弾みをつける

その魅力と戦略シナリオ

01  採用・M&Aなどのリソース獲得戦略に、圧倒的なパワーを発揮する
02  新規顧客開拓や新領域進出など、新たなチャレンジに加速度がつく
03  スピード感をもって上場ステータスを得ることで、戦略展開の選択肢が増える

1.282026 Wed
14:00 ~17:00

福岡証券取引所
大会議室

100年先も一番に選ばれる会社へ、決断を
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【個人情報の取扱いについて】 株式会社タナベコンサルティングでは個人情報の保護に努めております。詳細は弊社ホームページ上に記載の「プライバシーポリシー」をご覧ください。
（https://www.tanabeconsulting.co.jp/docs/policy.html）　なお、ご記入いただいたお客様の個人情報は、上記のお申込に関する確認・連絡、および弊社発行のメールマガジンや商品・サービスのご案内などをお送り
する際に利用させていただきます。会社情報につきましては講演テーマまたはマーケティング活動（イベント・改善提案等）に関する情報の連絡を目的とし、当フォーラムの協賛・協力・登壇企業に開示する場合があります。

その他お問合せ先 株式会社タナベコンサルティング　戦略総合研究所 〒532-0003 大阪府大阪市淀川区宮原3-3-41
TEL：06-7177-4008 FAX：06-7177-4028

06-7177-4028FAX 株式会社タナベコンサルティング  戦略総合研究所（大阪）行
「FAX番号の入力誤り」
「0（ゼロ）発信機の0入力漏れ」
にお気をつけください。

地域企業の成長に弾みをつけるPRO Market　特別ご招待申込書
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締切：2026年1月21日（水）

Time Schedule

WEBでのお申込み

タナベ　地域企業の成長に弾み　福岡

E-mail ： soken2@tanabeconsulting.co.jp

携帯電話・スマートフォンは
こちらから

オリエンテーション14:00

休憩15:10

14:40 Session2｜ゲスト講義

Fukuoka PRO Marketの
活用について

❶福岡はスタートアップの地
　多くの上場企業を生み出してゆく
❷PRO Marketは形式基準のない柔軟な市場
❸Fukuoka PRO Marketへ上場した企業の
　事例紹介

常務執行役営業部長　加來 英彦 氏
証券会員制法人 福岡証券取引所

Point

14:10

オリエンテーション

15:20

閉会17:00

休憩16:20

16:25

Session1｜ 基本講義

地域企業の成長に弾みをつける
PRO Market

執行役員  中須  悟
株式会社タナベコンサルティング

Point

福岡証券取引所　大会議室
〒810-0001 福岡県福岡市中央区天神２丁目１４－２

開催場所

参加対象

定　員

プロマーケットへの上場を目指す
中堅・中小企業の経営者およびご担当者

30名 参加費 無料 後　援 福岡証券取引所

❶上場はゴールではない
　成長に弾みをつけるスタートである
❷上場はリソース獲得戦略や新たな領域への
　チャレンジを加速させる
❸不確実性が高い経営環境では
　スピード感が重要である

Session3｜ ゲスト講義

FPM上場から描く未来戦略

代表取締役社長　斉藤 政美 氏
株式会社光貴

Point
❶2025年3月沖縄の企業として初めて
　Fukuoka PRO Market上場を果たす
❷「プライベートカンパニー」から
　「パブリックカンパニー」への変化が重要 
❸FPM上場後の成長加速
　～事業拡大と一般市場へのステップアップ～

オリエンテーション

Session4｜ ゲスト講義

地域企業の生存戦略（サステナビリティ）と
ガバナンス

福岡事務所統括責任者　吉田 圭佑 氏
監査法人アヴァンティア

Point
❶サステナビリティは「良い会社を長く続けるため」
　に地域企業こそが向き合うべき
❷PRO Marketは、株価変動に左右されず、
　「長期的目線で経営」するのに適した市場
❸「負担が少なく、効果の高いガバナンス」を
　構築することが、最も現実的な生存戦略

2026.1.28 Wed 14:00~17:00

※スケジュール等は変更になる場合もございます。予めご了承ください。

▶


